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De transportsector staat onder druk. Middelgrote transportbedrijven worden dagelijks geconfronteerd met stijgende operationele kosten, chauffeurstekorten, fluctuerende volumes en steeds strengere eisen rondom duurzaamheid. Tegelijkertijd verwachten klanten maximale flexibiliteit en leverbetrouwbaarheid. 
Veel transporteurs investeren daarom in extra trucks om piekdrukte op te vangen, terwijl een deel van deze capaciteit buiten de piekperiodes onderbenut blijft. Dat leidt direct tot lagere marges en onnodige kosten. TransportUnity maakt capaciteit beschikbaar wanneer dat nodig is, zonder dat vervoerders deze capaciteit het hele jaar zelf hoeven te bezitten.
Het probleem in de markt
Voor veel transporteurs draait de dagelijkse operatie om één centrale uitdaging: het organiseren van betrouwbare capaciteit zonder winstgevendheid te verliezen. Transportbedrijven moeten continu schakelen tussen rustige periodes en onverwachte pieken in vraag. Daardoor ontstaan structurele problemen: 
Te hoge vaste kosten door onderbenutte vrachtwagens;
Moeite met kostenefficiënt opschalen tijdens drukke periodes;
Afhankelijkheid van onbetrouwbare ad-hoc charters en spotmarkten;
Toenemende druk op duurzaamheid en CO₂-reductie.
De gevolgen? Lagere marges, inefficiënte planning en onnodige investeringen in extra materieel. Iedere keer dat een vervoerder een opdracht moet weigeren wegens capaciteitstekort, gaat omzet verloren. Iedere keer dat een vrachtwagen stilstaat, verdwijnt rendement. Transportbedrijven die capaciteit slimmer organiseren, zullen de komende jaren structureel efficiënter opereren dan bedrijven die achterblijven.  
De oplossing van TransportUnity
TransportUnity is een software en platform-oplossing waarmee transporteurs flexibel kunnen samenwerken op basis van betrouwbaarheid, transparantie en vooraf geplande capaciteit. In plaats van last-minute oplossingen biedt TransportUnity een gestructureerd netwerk waarin vervoerders elkaar strategisch versterken en hun capaciteitsplanning optimaliseren.
Het verschil met traditionele oplossingen? Geen onvoorspelbare samenwerking achteraf, maar partnerschappen die vooraf worden ingepland en vastgelegd:
Flexibel opschalen zonder direct extra vrachtwagens aan te schaffen;
Minder lege kilometers en hogere efficiency;
Betrouwbare samenwerking met vooraf geselecteerde partners;
Een sterkere en duurzamere operatie;
Lagere operationele kosten en hogere marges.

Hierdoor ontstaat voor vervoerders een flexibele schil van capaciteit die beschikbaar is wanneer zij die nodig hebben.
Hoe het werkt
1.Bedrijfsinformatie delen – Vervoerders delen informatie over hun organisatie, ervaring, dienstverlening en wagenpark.
2.Screening vervoerder – TransportUnity controleert de bedrijfsinformatie en bepaalt of de vervoerder toegang krijgt tot het platform met doel om een hogere kwaliteit te garanderen.
3.Capaciteit vooruitplannen – Met de plantool kunnen vervoerders hun toekomstige capaciteitsbehoefte vroegtijdig inzichtelijk maken.
4.Slimme matching – Het algoritme analyseert betrouwbaarheid, operationele informatie en beschikbare capaciteit om betrouwbare partners te koppelen.
5.Samenwerking vastleggen – Partners plannen capaciteit vooraf in en leggen afspraken structureel vast met een contract.
6.Samenwerking monitoren – Twee weken voorafgaand aan en gedurende de samenwerking monitort TransportUnity de gang van zaken om risico’s te minimaliseren.
7.Samenwerkingsrapport opstellen – TransportUnity vraagt beide partijen om feedback, en rapporteert de resultaten voor continue verbetering.  
Waarom dit werkt? TransportUnity selecteert, monitort en evalueert. Dit zorgt ervoor dat samenwerkingen niet alleen worden opgezet, maar ook actief worden begeleid en verbeterd.
Minder eigen trucks. Meer rendement.
Een transportbedrijf hield traditioneel voldoende eigen capaciteit aan om piekperiodes zelfstandig op te vangen. Hierdoor stonden meerdere vrachtwagens gedurende rustige periodes gedeeltelijk stil, terwijl de vaste kosten doorliepen.
Door samen te werken via TransportUnity werd een deel van deze vaste capaciteit vervangen door vooraf georganiseerde netwerkcapaciteit. Hierdoor kon het bedrijf het aantal eigen vrachtwagens reduceren en uitsluitend extra capaciteit inzetten wanneer dit commercieel noodzakelijk was. Het resultaat was niet minder capaciteit, maar slimmer georganiseerde capaciteit:
Lagere vaste kosten; 
Hogere benuttingsgraad; 
Flexibele toegang tot extra capaciteit; 
Minder kapitaal vastgelegd in materieel.

“Minder trucks betekent niet minder capaciteit. Door capaciteit slimmer te organiseren ontstaat juist meer winst, meer flexibiliteit en een aanzienlijk lagere CO₂-uitstoot.”
De financiële impact van slimme capaciteit
De impact van slimme samenwerking binnen transport is direct zichtbaar in zowel winstgevendheid als duurzaamheid. De onderstaande scenario’s laten zien hoe minder afhankelijkheid van eigen trucks kan leiden tot hogere marges en lagere uitstoot.
	Scenario
	Eigen trucks
	Benuttingsgraad
	Winst
	CO₂-uitstoot

	Traditioneel model
	56
	73%
	€ 516.160
	1.680

	Slim samenwerken
	55
	82%
	€ 680.503
	1.545

	Geoptimaliseerd netwerk
	51
	91%
	€ 1.157.875
	1.005


Gebaseerd op simulaties uitgevoerd door TransportUnity op basis van operationele data en CBS. De winstverbetering ontstaat door een combinatie van hogere benuttingsgraad, lagere vaste kosten en minder inefficiënte capaciteit.
Waarom TransportUnity anders is 
In tegenstelling tot de spotmarkt wordt capaciteit vooraf georganiseerd met geselecteerde partners, waardoor meer voorspelbaarheid en leverzekerheid ontstaat:

Slimmer beheren
Meer capaciteit wanneer nodig, minder stilstand wanneer het rustig is en een beter rendement op bestaand materieel. 

Vooraf geplande capaciteit 
Geen ad-hoc oplossingen of last-minute charters, maar capaciteit die vooraf wordt ingepland en vastgelegd.

Geselecteerde partners 
Alle vervoerders worden vooraf gescreend op betrouwbaarheid en kwaliteit voordat zij deel uitmaken van het netwerk. 

Meer dan software 
TransportUnity matcht, monitort en evalueert samenwerkingen om de kwaliteit van het netwerk te waarborgen. 

Gebouwd voor middelgrote transporteurs Speciaal ontwikkeld voor vervoerders die hun capaciteitsvraag flexibel willen organiseren zonder direct te investeren in extra vrachtwagens.
Wat levert TransportUnity op?
· Lagere vaste kosten;
· Hogere benutting van het eigen wagenpark;
· Flexibele opschaling tijdens piekmomenten;
· Minder afhankelijkheid van ad-hoc charters;
· Een hogere winstgevendheid per vrachtwagen. 
Waarom nú instappen?
De transportmarkt wordt de komende jaren competitiever, duurder en minder voorspelbaar. Chauffeurstekorten blijven toenemen, duurzaamheidseisen worden strenger en marges staan blijvend onder druk. Bedrijven die nú investeren in slimme samenwerking creëren een structureel concurrentievoordeel. 
Niet door groter te worden, maar door slimmer georganiseerd te zijn. De komende jaren zullen vervoerders met flexibele netwerken beter renderen dan vervoerders die volledig afhankelijk blijven van eigen materieel. Wachten betekent niet stil blijven staan; wachten betekent terrein verliezen aan efficiënter georganiseerde concurrenten.
Start een samenwerking met TransportUnity
TransportUnity bouwt momenteel een netwerk van geselecteerde middelgrote transporteurs en zoekt bedrijven die willen bouwen aan een sterker, betrouwbaarder en winstgevender transportnetwerk. Een pilot biedt de mogelijkheid om zonder grote investeringen te ervaren hoe flexibele samenwerking operationele voordelen oplevert:
· Ontdek binnen korte tijd waar flexibele capaciteit bespaard kan worden;
· Ervaar hoe vooraf geplande samenwerking operationele rust creëert;
· Verlaag afhankelijkheid van dure ad-hoc oplossingen;
· Onderzoek hoe uw organisatie toegang krijgt tot extra capaciteit zonder structureel meer trucks aan te houden.
Pilotprogramma TransportUnity
Een pilot wordt opgezet in vier eenvoudige stappen:
Week 1
Kennismakingsgesprek;
Analyse van huidige capaciteitsuitdagingen.
Week 2-3
Inventarisatie van capaciteitsvraag en beschikbaarheid.
Week 4-7
Eerste samenwerking met netwerkpartner.
Evaluatie
Analyse van resultaten;
Bespreking van vervolgmogelijkheden.
Tijdens een vrijblijvend gesprek analyseren we uw huidige capaciteitsuitdagingen en onderzoeken we of een pilot binnen uw organisatie haalbaar is.
Over TransportUnity
TransportUnity is opgericht vanuit een duidelijke observatie: veel middelgrote transportbedrijven beschikken over waardevolle capaciteit, maar hebben onvoldoende mogelijkheden om deze capaciteit op een betrouwbare en structurele manier met elkaar te delen. Hierdoor ontstaan onnodige kosten, inefficiëntie en beperkte flexibiliteit.
De basis voor TransportUnity ligt in meer dan acht jaar praktijkervaring binnen de Nederlandse transportsector. Deze ervaring is opgedaan in uiteenlopende logistieke markten, waaronder zeecontainertransport, stukgoed, bloemen en planten, food, recycling en de grond-, weg- en waterbouw. Hierdoor is een diepgaand inzicht ontstaan in de operationele uitdagingen waar transporteurs dagelijks mee worden geconfronteerd. 
Met deze praktijkervaring is TransportUnity ontwikkeld als een oplossing die technologie, betrouwbaarheid en samenwerking samenbrengt. De missie van TransportUnity is eenvoudig: middelgrote transporteurs helpen om slimmer samen te werken, capaciteit efficiënter in te zetten en toekomstbestendig te opereren zonder onnodige investeringen in extra materieel. 
“De toekomst van transport draait niet om méér capaciteit bezitten, maar om slimmer toegang krijgen tot capaciteit wanneer deze nodig is.”
Calculatie business case scenario’s
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